
TEMARIO: MARKETING JURIDICIO.- 

PROFESORA: DRA. NADIA ANTONINI.- 

Módulo 1: 

 Definir en qué red social vas a estar según tu cliente ideal o tu público objetivo. 

o ¿Qué es público objetivo? 

o ¿Por qué es tan importante el público objetivo? 

o Redes sociales según tu público objetivo. 

o Ventaja de cada red social. 

o ¿Cómo hacer si no podes enfocarte en un nicho de mercado y haces muchas ramas 

jurídicas? 

 

Módulo 2: 

 Crear una Marca Personal sólida para atraer a los clientes correctos. 

o Define tu público objetivo ¿Quién es? 

o Crea una propuesta de valor clara. 

o ¿Cómo tener una comunicación consistente en todos tus canales de venta? 

o Mostrarse en Cámara: ¿Cómo mostrarse? ¿Vale el esfuerzo mostrarse? 

o Crea una imagen de Marca que te identifique. 

 

Módulo 3: 

 Crea contenido de valor que llegue a tus potenciales clientes 

o ¿qué es el inbound marketing?  

 ¿Qué es el contenido de valor? 

 ¿Cómo comunicarlo a la audiencia? 

 En posteos, historias, videos, blog, etc. 

 ¿Cómo saber qué contenido le interesa a tu audiencia? 

 Estadísticas. 

 Generar interacción. 

 Tipos de contenido. 

 Educativo. 

 Informativo. 

 Entretenimiento. 

 De Venta. 

 Copywriting. 



 Fórmula para crearlos. 

 En qué tipo de publicaciones son importantes. 

 

Módulo 4: 

 Venta de servicios. 

o El camino del cliente. 

 los pasos que debe seguir el cliente para comprarte 

o Venta 1 a 1. 

 Los 7 pasos de la venta 1 a 1. 

 ¿Cómo armar tu sistema de ventas? 

 

 


